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Oka dina siljares
forsdljning genom



OKA DINA SALJARES FORSALJNING GENOM TRANING

Att dina sdljares forsdljning plotsligt dkar, kommer aldrig att bara ske av sig
sjdlvt.

Fa mdnniskor vaknar upp och automatiskt dr bdttre pa det de g6r utan att sjdlv
ha gjort nagonting. For att bli bdttre behdvs forst hogre kunskap, detta kan
uppnas genom utbildning, efter utbildning behévs traning och korrigering, for
att den nya kunskapen skall leda till ett nytt, forbdttrat, beteende, en ny hogre
standard. | férsdljning ger en ny hogre standard i sin tur den eftertraktade effek-
ten, sdljare som sdljer mer.

Vi pa Adviser Partner arbetar med att hjdlpa foretag dka sin forsaljning. For att
6ka forsdljningen behover beteenden fordndras, for att beteenden skall férand-
ras behdvas trdning. Traning, traning, traning.

En utmaning manga sdljkarer har, ar att det
behtvs mer tid for traning fér attindividerna
fullt ut skall kunna anamma det nya bete-
endet, for att effekten skall besta. Tid som
inte alltid finns, eller kan tas fran de viktiga
kundbesdken, sdljmotena, arbetsveckorna

och saljkonferenserna.

For att fortsatt kunna hjdlpa vara kunder
att forandra, forbdttra och
foradla sina sdljares kunska-
per och férmagor har vi pa
Adviser Partner utvecklat

AP Online Training.




OKA DINA SALJARES FORSALJNING GENOM TRANING

AP Online Training dr ett webbaserat tranings-
verktyg som ger dina sdljare mojlighet att
trana pa exakt det de behdver, ndr de behdver
det och sa ofta de behdver det.

Vad villviyponé med en bré
saprocess

AP Online Training fungerar lika bra en
mandag morgon innan sdljmotet som
en onsdag innan kundbesdket som en

veckokvall ndr inspirationen dyker upp.

Du som saljchef eller dina sdljare viljer
exakt vilket moment i saljcykeln som
skall trdnas pa, nar det skall tranas, och hur manga
ganger ni vill trana.

Om du tror att dina sdljare kan sdlja mer och vill ge dem mégjligheten till dkad
forsaljning genom flexibel och individanpassad traning sa dr detta just for er.

AP Online Training dr ett webbaserat trdningsprogram dar uppbyggt av sex
moduler som innehaller totalt 53 videoklipp med konkreta handfasta tips som
gar att applicera i er forsdljning redan pa ndsta kundbesdk, 22 dvningar for att
sakerstdlla forstaelse samt 6 stycken certifieringar for att sdkerstalla att sdl-
jarna kan anvdanda materialet i praktiken. Sdljarna trdnar individuellt, i sitt eget
tempo, ndr det passar dem bast och hur ofta de vill.



ING GENOM TRANING

Programmets effekt fér saljare:

1) Struktur for kortare saljprocesser

2) Hogre fortroende fran kunder

3) Kunna hitta, vacka och skapa behov dar er [Gsning ar svaret
4) Skapa maximal képlust i inforsaljningen

5) Hogre formaga att géra mer och fler avslut

6) Formagan att kunna hantera alla era vanligaste invandningar

Programmets effekt for sdljchefen:

1) Séljare som séljer mer

2) Forldngd och forstdrkt effekt av utbild-
nings och traningsinvesteringar

3) Saljare som tar eget ansvar for
att vidareutvecklas

4) En grupp som kontinuerligt
okar sin forsdljning

Skulle mer traning ge en dkad forsdljning?

For mer info om hur AP Online Training kan hjdlpa dig 6ka forsadljningen, kontakta
0SS pa nagot av nedan satt:




